盐城工业职业技术学院

江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销综合业务平台（课程包）租赁服务

询价公告

项目概况
盐城工业职业技术学院江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销综合业务平台（课程包）租赁服务招标项目的潜在投标人应在盐城工业职业技术学院招标采购网获取招标文件，并于2024年7月12日10点（北京时间）前递交投标文件。
一、项目基本情况

项目编号：2024ZX-040               

项目名称：盐城工业职业技术学院江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销综合业务平台（课程包）租赁服务

采购方式：询价（低价中标）
预算金额：1.575万元
采购需求：具体采购参数要求见附件，采购人保留对上述采购范围及内容进行适当调整的权利。
合同履行期限：自签订合同后，租赁服务需在2024年江苏省高等职业院校教师培训汽车营销承训开班前3天内供货。
本项目不接受联合体投标，不接受近期（一年内）无正当理由放弃我校采购项目中标资格的单位投标。

二、申请人的资格要求：

1.依据《中华人民共和国政府采购法》第二十二条规定，并提供下列材料；

(1)法人或者其他组织的营业执照等证明文件，自然人的身份证明（营业执照范围需与本项目相关）

(2)具备履行合同所必需的设备和专业技术能力的书面声明；

(3)参加采购活动前3年内在经营活动中没有重大违法记录的书面声明；

2.本项目的特定资格要求：

（1）未被“信用中国”网站（www.creditchina.gov.cn）列入失信被执行人、重大税收违法案件当事人名单、政府采购严重失信行为记录名单。

（2）单位负责人为同一人或者存在直接控股、管理关系的不同供应商，不得参加同一合同项下的政府采购活动。

三、获取采购文件

时间：自公告之日起至投标截止时间前1日

地点：盐城工业职业技术学院招标采购官网

方式：符合资格要求的投标人可自行下载采购文件，采购文件见盐城工业职业技术学院招标采购网公告附件。

售价：免费

四、响应文件提交

提交时间： 2024年7月12日10点前（北京时间）

地点：盐城工业职业技术学院工业中心110汽车营销大厅
五、公开期限

自本公告发布之日起3个工作日

六、其他补充事宜

1、有关本次招标的事项若存在变动或修改，敬请及时关注“盐城工业职业技术学院招标采购网”发布的信息更正公告。响应文件制作份数要求：正本份数：1份，副本份数：2份；

2、中标后需缴纳合同总价5%的金额作为履约保证金，待验收合格后无息退回。中标单位须出具与其营业执照名称相一致的正规发票。

3、付款方式:招标范围内容全部完成并经安装调试，2024年省级教师专业技能竞赛教练培训汽车营销项目培训结束，验收合格后付总价的100%。

4、报价须包括所有运费、安装费、人工费、税费和管理费等所有费用。 

5、经评委认定，报价明显低于成本价的评委有权要求其作出合理解释，若理由不充分可作为无效标处理。

6、中标后，中标单位无正当理由弃标，一年内不接受其参与学校的任何采购活动。

对本次招标提出询问，请按以下方式联系。

1.采购人信息

名    称：　盐城工业职业技术学院　
地    址：　盐城市解放南路285号　

项目联系人：    陈老师              
电　　 话：　 13961982775 　  　　　
附件：
资信证明文件要求
文件1法人或者其他组织的营业执照等证明文件，自然人的身份证明（复印件）
文件2具备履行合同所必需的设备和专业技术能力的书面声明（原件,格式见附表）
文件3参加采购活动前 3 年内在经营活动中没有重大违法记录的书面声明（原件,格式见附表）
文件4法人授权书（原件）。
文件5报价表
文件6询价文件中规定要求提供的证明材料和投标人认为需要提供的其他材料以上文件均需加盖单位公章，正本一份副本两份
    本
盐城工业职业技术学院

 江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销

综合业务平台（课程包）租赁服务

投 标 文 件
投标人名称:                      (盖法人章) 
法定代表人或委托代理人:        (签字或盖章) 
日期：        年    月    日
具备履行合同所必需的设备和专业技术能力的书面声明（格式）
我公司郑重声明：我公司具备履行本项采购合同所必需的设备和专业技术能力，为履行本项采购合同我公司具备如下主要设备和主要专业技术能力：
主要设备有：      。
主要专业技术能力有：       。
投标单位名称（公章）：
                                     日期：     年  月   日
参加采购活动前 3 年内在经营活动中没有重大违法记录的书面声明（格式）
声  明
我公司郑重声明：参加本次采购活动前 3 年内，我公司在经营活动中没有因违法经营受到刑事处罚或者责令停产停业、吊销许可证或者执照、较大数额罚款等行政处罚。
投标单位名称（公章）：
                                   授权代表签字：
                                     日期：   年   月   日
法人授权书（格式）
本授权书声明：______________公司的_________（法定代表人姓名）_________职务代表本公司授权_________（被授权人的姓名）_________(职务)为本公司的合法投标代表，就参加    （编号）号标的内容的投标、签订合同以及合同的执行、完成和纠纷处理，以本公司名义处理一切与之有关的事务。
本授权书于年月日签字生效，特此声明。
法定代表人签字：                             
            职    务：
            单位名称：
            地    址：
投标代表（被授权人）签字：
           职    务： 
           单位名称： 
           地    址： 
           投标人（单位公章）：
           日    期： 
附表一：盐城工业职业技术学院江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销综合业务平台（课程包）租赁服务技术参数
	1
	汽车营销策划课程资源包
	V1.0
	1.该课程资源学习系统涵盖了汽车营销策划人员的基本要求、汽车营销策划基本内容、淡季营销活动市场调查、淡季营销活动调研信息综合分析、车展营销活动定位策划、新车上市产品策略的策划、团购活动定价策略的策划、汽车销售渠道策略的策划、汽车营销策划策略选择、汽车营销策划书编写、汽车营销活动网络媒体选择及运用、汽车营销活动实施要点、汽车营销活动效果评价等内容。
课程采用基于工作过程导向的课程体系开发，将汽车配件营销与管理知识应用到工作过程中，充分锻炼和培养学生对专业知识的工作应用和实践能力。
2.本系统根据汽车售后服务站日常工作，结合汽车营销策划知识内容，设计有汽车营销策划人员的基本要求、汽车营销策划基本内容、淡季营销活动市场调查、淡季营销活动调研信息综合分析、车展营销活动定位策划、新车上市产品策略的策划、团购活动定价策略的策划、汽车销售渠道策略的策划、汽车营销策划策略选择、汽车营销策划书编写、汽车营销活动网络媒体选择及运用、汽车营销活动实施要点、汽车营销活动效果评价等不少于13个实训任务。
3.本系统内包含有课程标准、课程简介、教学指导、实训工单、实训指导书、学习材料、常见问题解答、知识文档、电子课件、教学设计、理论试题、图片、动画资源、视频资源等多种类型教学资源。
4.资源平台支持50个节点同时登陆学习，期限7天。

	2
	汽车保险理赔与查勘课程资源包
	V1.0
	1.该课程资源学习系统涵盖了风险、风险管理、风险管理设计方案、汽车保险、汽车保险合同、交强险、基本险、附加险、保费的计算、车险选择、机动车投保、车险承保接待、核保、汽车保险理赔的流程与内容、报案与调度、现场查勘与定损、汽车保险赔款理算及结案等内容。
课程采用基于工作过程导向的课程体系开发，将汽车保险与理赔专业知识应用到工作过程中，充分锻炼和培养学生对专业知识的工作应用和实践能力。
2.本系统根据汽车售后服务站日常工作，结合汽车保险与理赔知识，设计有风险、风险管理、风险管理设计方案、汽车保险、汽车保险合同、交强险、基本险、附加险、保费的计算、车险选择、机动车投保、车险承保接待、核保、汽车保险理赔的流程与内容、报案与调度、现场查勘与定损、汽车保险赔款理算及结案等不少于16个学习任务。
3.本系统内包含有课程标准、课程简介、教学指导、考核评价、学习材料、电子课件、教学设计、理论试题、图片、动画资源、视频资源等多种类型教学资源。
4.资源平台支持50个节点同时登陆学习，期限7天。

	3
	二手车鉴定评估课程资源包
	V1.0
	1.该课程资源学习系统涵盖了二手车鉴定评估基础、受理鉴定评估、查验交易车辆、签订委托书、登记基本信息、判别事故车、鉴定技术状况、评估车辆价值、撰写并出具鉴定评估报告、归档工作底稿、汽车碰撞损失、碰撞损伤的检测与测量、主要零部件的损伤评估、汽车修理工时费用的确定、车辆损失评估报告的撰写与案例分析、车辆整备、二手车收购估价、二手车销售定价、二手车寄售、二手车租赁、二手车拍卖、二手车典当、二手车置换、二手车按揭、二手车保险、二手车交易后续业务办理、现行市价法的运用、重置成本法的运用等内容。
课程采用基于工作过程导向的课程体系开发，将二手车交易与鉴定评估专业知识应用到工作过程中，充分锻炼和培养学生对专业知识的工作应用和实践能力。
2. 本系统根据汽车售后服务站日常工作，结合二手车交易与鉴定评估知识，设计有二手车鉴定评估基础、受理鉴定评估、查验交易车辆、签订委托书、登记基本信息、判别事故车、鉴定技术状况、评估车辆价值、撰写并出具鉴定评估报告、归档工作底稿、汽车碰撞损失、碰撞损伤的检测与测量、主要零部件的损伤评估、汽车修理工时费用的确定、车辆损失评估报告的撰写与案例分析、车辆整备、二手车收购估价、二手车销售定价、二手车寄售、二手车租赁、二手车拍卖、二手车典当、二手车置换、二手车按揭、二手车保险、二手车交易后续业务办理、现行市价法的运用、重置成本法的运用等不少于28个实训任务。
3.本系统内包含有课程标准、课程简介、教学指导、考核评价、实训工单、学习材料、电子课件、教学设计、理论试题、图片、动画资源、视频资源等多种类型教学资源。
4.资源平台支持50个节点同时登陆学习，期限7天。

	4
	汽车顾问式销售课程资源教学系统
	V1.0
	1.该课程资源学习系统涵盖了岗位职责认知、业务流程认知、售前准备、展厅客户接待、邀约客户接待、如何进行客户沟通、如何根据客户行为判断客户交际风格、如何进行需求分析、如何进行客户信息录入、车型配置表介绍、车前方、车侧方、车后方介绍、车后座、驾驶室、发动机舱介绍、试乘试驾前、试乘试驾中、试乘试驾后、二手车置换业务推荐、消费信贷业务推荐、分期付款业务推荐、汽车租赁业务推荐、简单异议处理、复杂异议处理、洽谈成交、保险销售、精品销售、二手车置换业务办理、消费信贷业务办理、分期付款业务办理、付款、车辆手续办理、新车交付、客户回访及投诉处理、客户关系维系、三包期内车辆退换等内容。
课程采用基于工作过程导向的课程体系开发，将汽车顾问式销售专业知识应用到工作过程中，充分锻炼和培养学生对专业知识的工作应用和实践能力。
2.本系统根据汽车服务站日常工作，结合顾问式销售知识，设计有岗位职责认知、业务流程认知、售前准备、展厅客户接待、邀约客户接待、如何进行客户沟通、如何根据客户行为判断客户交际风格、如何进行需求分析、如何进行客户信息录入、车型配置表介绍、车前方、车侧方、车后方介绍、车后座、驾驶室、发动机舱介绍、试乘试驾前、试乘试驾中、试乘试驾后、二手车置换业务推荐、消费信贷业务推荐、分期付款业务推荐、汽车租赁业务推荐、简单异议处理、复杂异议处理、洽谈成交、保险销售、精品销售、二手车置换业务办理、消费信贷业务办理、分期付款业务办理、付款、车辆手续办理、新车交付、客户回访及投诉处理、客户关系维系、三包期内车辆退换等不少于33个学习任务。
3.本系统内包含有课程标准、课程简介、教学指导、考核评价、实训工单、学习材料、电子课件、教学设计、理论试题、图片、动画资源、视频资源等多种类型教学资源。
4.资源平台支持50个节点同时登陆学习，期限7天。


盐城工业职业技术学院江苏省高等职业院校教师培训承训汽车营销综合业务平台（课程包）租赁服务报价表（2024ZX-040）
	序号
	设备名称
	规格、型号
	技术参数
	数量
	单位
	单价（元）
	小计（元）

	1
	汽车营销策划课程资源包
	V1.0
	详见附表1
	50 
	节点
	
	

	2
	汽车保险理赔与查勘课程资源包
	V1.0
	详见附表1
	50 
	节点
	
	

	3
	二手车鉴定评估课程资源包
	V1.0
	详见附表1
	50 
	节点
	
	

	4
	汽车顾问式销售课程资源教学系统
	V1.0
	详见附表1
	50 
	节点
	
	

	5
	合计
	大写：                小写：


注： 
1、质保期2024年8月25日-2024年8月31日，如培训时间有调整以江苏省高等职业教育教师培训中心通知为准。
2、中标单位应按招标文件规定的服务技术要求、质量标准向甲方提供汽车营销综合业务平台链接地址、账号、密码。

3、中标单位提供的服务在质保期内因货物本身的质量问题发生故障，乙方应负责免费更换。

4、如在使用过程中发生质量问题，中标单位在接到甲方通知后在4小时内到达甲方现场提供免费上门维修服务，6小时内确保系统正常运行。

5、在质保期内，中标单位应对服务出现的质量及安全问题负责处理解决并承担一切费用。

6、中标单位须向甲方免费提供培训服务，确保使用者完全会使用及操作为止。
报价单位（单位公章）：
法定代表人或授权代表（签字或盖章）：
联系电话：                                              年    月   日
